
 

 

 

 

MARKET UPDATE 
- ตลาดหุ้นสหรัฐฯ ร่วงลงหนักวานนี้ (S&P500 -1.59%, Dow Jones -0.45% และ Nasdaq -

2.78%) โดยได้รับแรงฉุดจากความกังวลในเร่ืองการขึ้นภาษีการค้าของสหรัฐฯ ที่จะเข้มงวด
มากข้ึน ส่งผลให้หุ้นในกลุม่เทคโนโลยีขนาดใหญ่ปรบัตวัลงแรง โดยเฉพาะ Nvidia (-8.48%), 
Broadcom (-7.11%) และ Tesla (-3.04%) 
- ประธานาธิบดีโดนลัด ์ทรัมป ์ยนืยันขึ้นภาษ ี25% สำหรับแคนาดาและเม็กซิโกในวันที่ 4 มี.ค. นี ้

หลังจากก่อนหนา้นีอ้อกมากลา่วว่าจะเลื่อนออกไปหนึ่งเดือน โดยให้เหตุผลว่ายังมีการลักลอบ
นำเขา้ยาเฟนทานลิจากประเทศเพื่อนบ้านในระดับที่ “สูงและยอมรบัไม่ได”้ นอกจากนี้ ทรมัป์ยัง
ประกาศเพิ่มภาษนีำเข้าจากจีนอกี 10% ซึ่งจะเป็นส่วนเพิ่มเติมจาก 10% ที่ประกาศใช้ไปก่อน
หน้านี้ ทำให้สนิค้านำเข้าจากจีนอาจจะต้องเผชิญภาษีขึ้นรวม 20% 
- ด้านเม็กซิโกและแคนาดาเดนิหน้าเร่งสานสมัพันธ์กบัรัฐบาลชุดใหมส่หรัฐฯ หวังให้ยกเลิก

แผนการปรับขึ้นภาษีนำเข้า โดยแคนาดาเพิ่มงบ $901 ล้าน เพื่อเสริมกำลังรักษาความ
ปลอดภัยชายแดน ขณะที่เม็กซิโกส่งทหาร 10,000 นาย เข้าควบคุมการลักลอบขนยาเสพติด
และผูอ้พยพ อย่างไรกด็ี จัสตนิ ทรูโด นายกรัฐมนตรีแคนาดา ขู่ตอบโต้ดว้ยภาษีศุลกากรมูลค่า 
$1.07 แสนล้าน หากสหรัฐฯ เดินหน้าขึ้นภาษีศุลภากรกับแคนาดา 
- สหรัฐฯ รายงานตวัเลข GDP ไตรมาส 4 ปี 2024 (คร้ังที่ 2) +2.3% Annualized QoQ (ไม่

เปลี่ยนแปลงจากรายงานคร้ังก่อน) นำโดยการใช้จ่ายผู้บริโภคที่เติบโต +4.2% สะทอ้นความ
แข็งแกร่งของเศรษฐกิจแม้อตัราดอกเบีย้ยังอยู่ในระดบัสูง โดยการบริโภคได้รับแรงหนุนจากการ
จ้างงานและการเตบิโตของค่าจ้าง อย่างไรก็ตาม การลงทุนภาคเอกชนหดตวั โดยการลงทุนที่
ไม่ใช่ที่อยูอ่าศัย (Nonresidential Investment) ลดลง -3.2% (ต่ำกว่ารายงานเดมิที่ -2.2%) 
- สำหรับอตัราเงินเฟ้อ Core PCE (ไม่นับรวมอาหารและพลังงาน) ไตรมาส 4 ขยายตัว +2.7% 

Annualized QoQ (ปรับขึ้นจากรายงานคร้ังก่อนที ่ +2.5%) ซึง่ส่วนใหญ่มาจากตน้ทนุภาค
บริการที่เพิม่ขึ้น ขณะทีด่ัชนี Core PCE เดือน ม.ค. 2025 ที่จะมีการรายงานในวันนี ้ตลาดคาด
ว่าจะอยูท่ี่ +2.6% YoY (vs. +2.8% เดือนกอ่น) ซึ่งเป็นตัวเลขที่เฟดให้ความสำคัญในการ
ดำเนินนโยบายการเงิน ขณะที่ยอดผู้ขอรับสวสัดิการวา่งงานคร้ังแรก (Initial Jobless Claims) 
สิ้นสดุ ณ 22 ก.พ. เพิ่มขึน้เป็น 2.42 แสนราย (vs. 2.2 แสนรายในสัปดาหก์่อนหน้า) นบัเปน็
ตัวเลขรายสัปดาห์ที่สูงสุดของปี 2025 ทำให้ตลาดเฝ้าจบัตารายงานตัวเลขอตัราการว่างงาน 
(ตลาดคาด 4.0% vs. เดอืนกอ่น 4.0%) และการจ้างงานนอกภาคเกษตร (ตลาดคาด 158k vs. 
เดือนก่อน 143k) ของเดอืน ก.พ. ที่จะมีการเปิดเผยในวนัศุกร์หน้า (7 มี.ค.) 
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 Index Last Close 1 D 

US 

Dow Jones 43,239.50 -0.45% 

S&P500 5,861.57 -1.59% 

NASDAQ 18,544.42 -2.78% 

Europe STOXX600 557.11 -0.46% 

Japan NIKKEI225 38,256.17 0.30% 

China 
CSI300 3,968.12 0.21% 

HSCE 8,734.58 -0.66% 

India NIFTY50 22,545.05 -0.01% 

Thailand SET 1,215.73 -1.25% 

Vietnam VN30 1,363.62 0.22% 

Gold Gold Future 2,895.90 -0.72% 

Oil WTI Oil Future 70.35 2.52% 

USD US Dollar Index 107.24 0.78% 

 Index Last Close BPS 

Gov. 
10Y 
Yield 

US Gov 10Y 4.2599% 0 

TH Gov 10Y 2.1490% -9 

 



 

 
 
 
- Salesforce (CRM US) -4.04% หลังคาดการณ์รายได้ปีบัญชี 2026 ที่ $4.05-$4.09 หมื่น

ล้าน ต่ำกว่าทีต่ลาดคาดที่ $4.15 หมื่นล้าน แม้อตัรากำไรจากการดำเนนิงานถูกปรับเพิม่เปน็ 
34% (สูงกว่าคาด 33.9%) และผลประกอบการไตรมาส 4 แข็งแกร่ง รายได ้$9.99 พันล้าน (+
7.6% YoY) กำไรต่อหุน้ $2.78 (สูงกว่าคาด 6.45%) มูลค่าสัญญาในอนาคต $6.34 หมื่นลา้น 
(+11.4% YoY) เร่งตัวขึ้นจากไตรมาสกอ่น แม้ธุรกิจ AI อย่าง Agentforce เตบิโตดี มีลูกค้า 
3,000 รายและรายได้จาก Data Cloud และ Agentforce แบบ Recurring Revenue อยูท่ี่ $900 
ล้าน (+100% YoY) แต่นักลงทนุกังวลการเติบโตของรายได้ที่ชะลอตัวจากการแข่งขันที่รุนแรง
กับ Microsoft และ ServiceNow ขณะทีบ่ริษัทกำลังพฒันา Life Sciences Cloud และเพิ่งเซน็
สัญญาคลาวด์ $2.5 พันล้านกับ Google Cloud เพื่อขยายความร่วมมอื 
- ฝ่ายกลยทุธ์ฯ ยังคงมอง Salesforce มีความน่าสนใจ โดยคาดวา่บริษัทยังคงได้แรงหนุนจาก

แนวโนม้การปรับใช้ AI ในบริการต่างๆ ที่จะหนนุการเติบโตในอนาคต แม้ราคาหุน้อาจเผชิญ
ความผันผวนในระยะสัน้จากคาดการณ์รายได้ทีต่่ำกวา่นักวเิคราะห์คาด แต่ไม่ไดเ้ปน็ปัจจัยลบที่
แท้จริง หากมองในภาพรวม ธุรกจิของ Salesforce กำลังเปลีย่นผ่านจากการเน้น "การเติบโต
เชิงรุก" ไปสู่ "การเพิ่มความสามารถในการทำกำไร" ผ่านการปรับโครงสร้างองค์กรและการ
มุ่งเนน้ไปที่ธุรกิจที่ให้ผลตอบแทนสูงข้ึน เนื่องจาก 1) การเตบิโตของรายไดเ้ลขหลักเดียวไม่ใช่
เร่ืองใหม่ และเปน็ผลจากการทีบ่รษิัทให้ความสำคัญกับการขยายอตัรากำไร มากกว่าการเพิม่
ยอดขายแบบเร่งด่วน ทำให้อัตรากำไรจากการดำเนินงานปรับตวัสูงข้ึน และออกมาดีกว่า
คาดการณ์ แสดงให้เห็นถึงความสามารถในการบริหารตน้ทุนที่ดขีึ้น 2) แม้ Agentforce จะได้รับ
ความสนใจจากลูกค้ารายใหญ ่แต่ AI ในซอฟตแ์วร์องค์กรยังอยู่ในช่วงเร่ิมตน้ (Early Adoption) 
ทำให้ตลาดยังไม่สามารถประเมินมูลค่าของ AI ตอ่โมเดลธุรกิจของ Salesforce ไดอ้ย่างชัดเจน 
อย่างไรก็ตามบริษัทกำลังปูทางสูแ่หล่งรายได้ใหมท่ี่จะช่วยสนับสนนุตอ่การเติบโตในอนาคต 
ความเสี่ยงทีต่้องระวัง 1) การแข่งขันที่รุนแรงข้ึน 2) การนำ AI ไปปรับใช้ที่ช้า 3) ความไมแ่นน่อน
ทางเศรษฐกิจ  
- Snowflake (SNOW US) +4.51% หลังบริษัทคาดการณ์รายได้จากผลิตภณัฑ์ปีบัญชี 2026 ที ่

$4.28 พันล้าน (+24% YoY) สูงกว่าคาดการณ์ของตลาดที่ $4.23 พันล้าน หนนุโดยการ
ขยายผลติภัณฑ์ AI และการรองรับ LLMs ผา่น OpenAI และ Anthropic ขณะที่ไตรมาส 4 
รายได้จากผลติภัณฑ์อยู่ที ่$943.3 ล้าน (+28% YoY) สูงกวา่คาดที่ $915.8 ล้าน และมลูค่า
สัญญาในอนาคต (RPO) อยู่ที ่$6.9 พันล้าน สูงกวา่คาดที ่$6.67 พันลา้น โดยจำนวนลูกค้า
องค์กรที่ใช้จ่ายมากกว่า $1 ล้านตอ่ปีเพิ่มขึ้นเป็น 580 ราย กลยุทธ์หลักคือพฒันา Cortex 
เพื่อให้ลูกค้าใช้ Generative AI ได้โดยตรงภายในแพลตฟอร์ม อยา่งไรก็ตาม บริษัทยังคงเผชิญ
การแข่งขันรุนแรงจาก Microsoft Azure, Google Cloud และ AWS รวมถึงความไม่แนน่อนด้าน
การใช้จ่าย AI ขององค์กรที่ขึ้นอยูก่ับภาวะเศรษฐกิจ 
- ฝ่ายกลยทุธ์ฯ มอง Snowflake กำลังก้าวข้ามจากการเปน็เพียง Data Warehouse ไปสู่ AI-

Driven Data Cloud ดว้ยการพัฒนา Snowpark ควบคู่ไปกบัการขยายความสามารถของ
แพลตฟอร์มให้รองรับ AI และ Machine Learning อยา่งเต็มรูปแบบ Snowpark เป็นส่วนสำคัญ
ที่ช่วยให้ Snowflake แตกต่างจากคู่แข่ง โดยเปิดโอกาสให้ลูกค้าสามารถประมวลผลขอ้มลู และ 
 



 

   
 
- พัฒนาโมเดล AI/ML ได้โดยตรงบนแพลตฟอร์ม ลดความซับซ้อนของ Data Pipeline และช่วย

ให้ธุรกิจที่ไม่มีโครงสร้างพื้นฐานดา้น AI สามารถใช้งานไดอ้ย่างง่ายดาย นอกจากนี้ การรวม 
Snowflake กับโมเดล AI ระดบัสงู เช่น OpenAI และ Anthropic ผา่น Cortex ทำให้ลูกค้าเขา้ถึง
เคร่ืองมือ AI ได้โดยไม่ตอ้งลงทนุพัฒนาเอง Snowflake ยังมุ่งขยายการวเิคราะห์ข้อมลูแบบ
เรียลไทม์ (Real-time Data Processing), การจัดการข้อมูลแบบ Unstructured และการ
พัฒนา AI Models บนระบบ Cloud-Native ซึ่งทั้งหมดนี้ช่วยเพิม่ความสามารถในการแข่งขัน
ของแพลตฟอร์ม 
- ในขณะทีบ่ริษัทเทคโนโลยีรายใหญ่ เช่น Microsoft Azure, AWS และ Google Cloud กำลัง

แข่งขันกันอย่างหนัก การที ่Snowflake ปรับตัวโดยการผสาน AI อย่างลึกซึ้งอาจเปน็จุดเปลี่ยน
สำคัญ Snowflake ไม่ได้เพยีงแค่เพิ่ม AI เข้าไปในแพลตฟอร์ม แต่กำลังสรา้งระบบนเิวศ 
(Ecosystem) ที่ทำให้ AI และ Data Analytics ทำงานร่วมกันได้อยา่งไร้รอยตอ่ หากบริษัท
สามารถขยายฐานลูกค้าองค์กรที่ใช้ AI ไดต้่อเนือ่งและรักษาความได้เปรียบดา้นนวัตกรรม จะ
ทำให้ Snowflake มีศักยภาพในการเติบโตอย่างแข็งแกร่งในระยะยาวความเสี่ยงทีต่้องระวัง 1) 
การแข่งขันที่รุนแรงข้ึน 2) การนำ AI ไปปรับใช้ที่ช้า 3) ความไม่แน่นอนทางเศรษฐกิจ 
- รายงานตวัเลขเศรษฐกิจสำคัญในวันนี้ ไดแ้ก่ Core PCE ของสหรัฐฯ ในเดอืน ม.ค. (ตลาดคาด 

+2.6% YoY vs. +เดือนก่อน 2.8% YoY), Personal Income (ตลาดคาดเท่ากบัเดือนก่อนที ่
+0.4% MoM) และ Personal Spending (ตลาดคาด +0.2% MoM vs. เดอืนกอ่น +0.7%) 
- สำหรับสัปดาห์หน้า ตดิตามรายงานตวัเลขเศรษฐกิจสำคัญ อาทิ สหรัฐฯ ISM Manufacturing 

& Services, ADP Employment และ Nonfarm Payrolls เดือน ก.พ. จีน Manufacturing PMI 
และ Non-manufacturing PMI เดือน ก.พ. ยุโรป CPI เบือ้งต้น เดอืน ก.พ. 
- ข่าวหุ้นอพัเดท : Salesforce, Snowflake, Norwegian Cruise Line 
 
TRUMP ยืนยนัจะข้ึนภาษีนำเข้าสินค้าจากแคนาดาและเมก็ซิโก ในวันที่ 4 มี.ค. นี ้

 
Source: Bloomberg, ASPS Global Strategy 



 

 

HONG KONG MARKET HIGHLIGHT 

   ดัชนี Hang Seng Index (HSI) -0.29%, Hang Seng China Enterprises (HSCEI) -0.66% และ Hang Seng TECH 
(HSTECH) -1.22% โดยดัชนี Hang Seng ได้รับแรงกดดันหลักจากการขายทำกำไรของหุ้นในกลุม่ Technology (-2.38%) 
ในขณะที่ Telecommunication (-0.63%) และ Materials (-0.39%) ปรับตัวลดลงมากที่สุดรองลงมาตามลำดบั 

   Xiaomi (1810 HK) -5.68% หลังราคาหุ้นมีการปรับตัวขึน้ทำจุดสูงสุดต่อเนือ่งในช่วงที่ผา่นมา โดยมีแรงเทขายเกิดขึ้นกอ่น
งานเปดิตัว Xiaomi 15 Ultra และ Xiaomi SU7 Ultra ซึ่งเป็นผลิตภณัฑ์ที่ล้ำหน้าทีสุ่ดในประวตัิศาสตร์ 15 ปีของ Xiaomi โดย 
Xiaomi 15 Ultra มาพรอ้มแบตเตอร่ี 6,000mAh Jinsha River รองรับชาร์จเร็ว 90W แบบสาย และ 80W ไร้สาย ผ่าน 
HyperOS ให้ระยะใช้งาน 1.46 วัน ขณะที่ Xiaomi Automobile เปดิตัวร้านบน Tmall พร้อมวางจำหน่าย Xiaomi SU7 Ultra 
ด้าน Lei Jun ผู้ก่อตั้ง Xiaomi เผยว่ามัน่ใจ 90% ว่าจะทำยอดขาย Xiaomi SU7 Ultra ได้ถึง 10,000 คัน ภายในปีนี้ ขณะที่
นักวิเคราะห์จาก JPMorgan และ Macquarie มองว่าการเตบิโตของสมาร์ทโฟนและ AI อาจนำไปสู่โอกาสลงทนุในหุ้นเทคโนโลยี
ที่ยังตามหลังตลาด (Laggard) 

   XPeng (9868 HK) +6.18% หลัง XPeng เตรียมเปิดตัว G6 และ G9 โดยรุ่น G6 ตัด LiDAR ออกและใช้ ADAS แบบกลอ้ง
ล้วน พร้อมอัปเกรดชิปจาก Snapdragon 8155 เป็น 8295P โดยการทดสอบเปรียบเทยีบกับ Tesla FSD พบวา่ Xpeng ต้อง
ใช้การควบคุมมือ 4 คร้ัง ขณะที่ Tesla ต้องใช้ 12 คร้ัง เป็นการยนืยันว่า ADAS ของ XPeng อยู่ในระดับ Tier-1 ทั้งนี ้UBS มี
การอัพเกรดคำแนะนำจาก "Sell" เป็น "Neutral" เมือ่วนัพุธที่ผา่นมา 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

STOCK HIGHLIGHT 

   Salesforce (CRM US) -4.04% ในช่วง Pre-Market หลังบริษัทเปิดเผยคาดการณ์รายไดส้ำหรับปีบัญชี 2026 ซึ่งต่ำกว่า
ที่นักวเิคราะห์คาดการณ์ไว้ แม้วา่ผลประกอบการไตรมาส 4 จะออกมาดี และธุรกิจ AI อย่าง Agentforce กำลังแสดงแนวโน้ม
การเติบโตทีแ่ข็งแกร่ง 

- บริษัทคาดการณ์วา่รายได้ปบีญัชี 2026 (สิ้นสุด มกราคม 26) จะอยู่ที่ $4.05-$4.09 หมื่นล้าน ซึ่งต่ำกวา่ที่นักวิเคราะห์
คาดการณ์ที่ $4.15 หมื่นล้าน อย่างไรก็ตาม อตัรากำไรจากการดำเนินงาน (Adjusted Operating Margin) ถูกปรับเพิม่ขึ้น
เป็น 34% ซึ่งสูงกว่าทีน่ักวเิคราะห์คาดการณ์ที่ 33.9% 

- รายได้ของ Salesforce ในไตรมาส 4 (สิน้สุด มกราคม 25) อยูท่ี่ $9.99 พันล้าน เพิ่มขึ้น +7.6% YoY สอดคล้องกับที่
นักวิเคราะห์คาด ขณะที่กำไรสุทธติ่อหุ้นอยูท่ี่ $2.78 (สูงกว่าคาด 6.45%) มูลค่าสัญญาในอนาคต (Remaining Performance 
Obligations) อยู่ที่ $6.34 หมื่นลา้น เพิ่มขึ้น 11.4% YoY เร่งตวัขึน้จากไตรมาสก่อนที่ 9.94% (สูงกว่าคาด 2.27%)  

- แมว้่าผลประกอบการจะออกมาดีกว่าที่คาด แต่สิ่งทีส่ร้างความกงัวลให้กับนักลงทุนคือ อตัราการเติบโตของรายได้ของ 
Salesforce ซึ่งยังคงอยู่ในระดับเลขหลักเดียวเป็นไตรมาสที่ 3 ติดต่อกัน ก่อนหน้านี้ บริษัทเคยมีการเติบโตทีสู่งกว่านี ้แต่
ปัจจุบันตอ้งเผชิญกับการแข่งขันที่รุนแรงจาก Microsoft และ ServiceNow ในตลาด AI สำหรับซอฟต์แวรบ์ริหารลูกค้า 

- Agentforce ซึ่งเป็นแพลตฟอร์ม AI ใหม่ของ Salesforce กำลังได้รับความสนใจจากลูกค้าจำนวนมาก โดยขณะนีม้ีลูกค้าแล้ว
กว่า 3,000 ราย รวมถึงบริษัทใหญ่อยา่ง Pfizer, Singapore Airlines และ Equinox กลุ่มธุรกิจ Data Cloud และ Agentforce 
มีรายได้แบบ Recurring Revenue อยูท่ี่ $900 ล้าน ซึ่งเพิม่ขึ้นมากกว่า 2 เทา่จากปีก่อน 

- แม้การคาดการณ์รายได้จะต่ำกว่าคาดการณ์ของตลาด แต ่Raimo Lenschow นักวิเคราะห์จาก Barclays มองว่า ธุรกิจ AI 
ของ Salesforce ยังคงเป็นปัจจัยบวกในระยะยาว และ CFO ของบริษัท Amy Weaver ระบุวา่ Agentforce อาจเริ่มสร้างรายได้ที่
สำคัญขึ้นในปีบัญชี 2027 

- นอกจากนี้ บริษัทกำลังพฒันา Life Sciences Cloud เพื่อแข่งขันกับอดีตพาร์ทเนอร์ Veeva Systems Inc. ขณะที่คู่แข่งหลัก
อย่าง Microsoft และ ServiceNow กำลังเร่งพัฒนาผลิตภณัฑ์ AI ในซอฟตแ์วร์องค์กร ทำให้การแข่งขันในตลาดนี้รุนแรงมากขึ้น 

- ตน้เดือนกุมภาพนัธ์ที่ผ่านมา Salesforce ได้ปลดพนักงานมากกว่า 1,000 ตำแหน่ง เพื่อปรบัโครงสร้างองค์กรและลดตน้ทุน 
พร้อมทั้งลงนามสัญญาคลาวดม์ลูค่า $2.5 พันล้านกับ Google Cloud เพื่อขยายความร่วมมือจากเดิมที่ใช้ Amazon Web 
Services (AWS) เปน็หลัก 

   ฝ่ายกลยุทธ์ฯ ยังคงมอง Salesforce มีความน่าสนใจ โดยคาดว่าบริษทัยังคงได้แรงหนุนจากแนวโนม้การปรับใช้ AI ใน
บริการต่างๆ ที่จะหนุนการเตบิโตในอนาคต แม้ราคาหุ้นอาจเผชิญความผันผวนในระยะสัน้จากคาดการณ์รายได้ทีต่่ำกวา่
นักวิเคราะห์คาด แต่ไม่ไดเ้ป็นปัจจัยลบที่แท้จริง หากมองในภาพรวม ธุรกิจของ Salesforce กำลังเปลี่ยนผา่นจากการเน้น "การ
เติบโตเชิงรุก" ไปสู่ "การเพิม่ความสามารถในการทำกำไร" ผา่นการปรับโครงสร้างองค์กรและการมุ่งเนน้ไปที่ธุรกิจที่ให้
ผลตอบแทนสูงข้ึน เนือ่งจาก 

 

 



 

 

1) การเติบโตของรายได้เลขหลักเดียวไม่ใช่เร่ืองใหม่ และเป็นผลจากการที่บริษัทให้ความสำคัญกับการขยายอตัรากำไร มากกว่า
การเพิ่มยอดขายแบบเร่งด่วน ทำให้อัตรากำไรจากการดำเนนิงานปรับตัวสูงข้ึน และออกมาดีกว่าคาดการณ์ แสดงให้เหน็ถึง
ความสามารถในการบริหารต้นทนุที่ดีขึน้ 

2) แม้ Agentforce จะได้รับความสนใจจากลูกค้ารายใหญ ่แต ่AI ในซอฟตแ์วร์องค์กรยังอยู่ในช่วงเริม่ต้น (Early Adoption) ทำ
ให้ตลาดยังไม่สามารถประเมนิมลูค่าของ AI ตอ่โมเดลธุรกิจของ Salesforce ได้อย่างชัดเจน อยา่งไรก็ตามบริษัทกำลังปทูางสู่
แหล่งรายได้ใหมท่ี่จะช่วยสนับสนนุตอ่การเติบโตในอนาคต 

   ความเสี่ยงทีต่้องระวัง 1) การแข่งขันที่รุนแรงข้ึน 2) การนำ AI ไปปรับใช้ที่ช้า 3) ความไม่แนน่อนทางเศรษฐกิจ 

 

   Snowflake (SNOW US) +4.51% หลังเผยผลประกอบการและให้คาดการณ์รายได้ปีบญัขี 2026 ดีกว่าที่นักวิเคราะห์คาด 
ด้วยแรงหนุนจาก AI 

- Snowflake คาดการณว์่ารายได้จากผลิตภณัฑ์จะเตบิโต 24% แตะระดับ $4.28 พันลา้น ในปีบัญชี 2026 (สิ้นสุด มกราคม 
26) ซึ่งสูงกว่าคาดการณ์ของนักวิเคราะห์ที่ $4.23 พันล้าน โดยการคาดการณ์นีส้ะทอ้นถึงกลยุทธข์องบริษัทในการขยาย
ผลิตภัณฑ์ด้าน AI และเพิม่ขีดความสามารถในการรองรับการใช้งานโมเดล AI ขนาดใหญ่ (Large Language Models: LLMs) 
โดยลูกค้าจะสามารถเข้าถึงโมเดลของ OpenAI และ Anthropic ได้โดยตรงผ่านแพลตฟอร์ม Snowflake  

- ในไตรมาสที่ 4 Snowflake รายงานผลประกอบการทีด่ีกว่าคาดการณ์ โดยรายได้จากผลติภัณฑ์อยู่ที่ $943.3 ล้าน เพิม่ขึ้น 
+28% YoY และสูงกวา่นักวเิคราะห์คาดที่ $915.8 ล้าน นอกจากนี้ มลูค่าสัญญาในอนาคต (Remaining Performance 
Obligations - RPO) อยู่ที ่$6.9 พันลา้น ซึ่งสูงกว่าคาดที่ $6.67 พันลา้น โดยจำนวนลูกค้าองค์กรที่ใช้จ่ายมากกวา่ $1 ล้าน
ต่อปเีพิม่ขึ้นเป็น 580 ราย จาก 542 รายในไตรมาสก่อน ส่งสัญญาณถึงความแข็งแกร่งของธุรกิจ 

- กลยทุธ์สำคัญของ Snowflake ในการขยายธุรกิจ AI คือการพฒันา Cortex ซึ่งเป็นเคร่ืองมือที่ชว่ยให้ลูกค้าสามารถใช้ 
Generative AI กับขอ้มลูภายในแพลตฟอร์มของ Snowflake ได้โดยตรง ข้อตกลงล่าสุดของบริษัททำให้ลูกค้าสามารถเข้าถึง
โมเดล AI ของ OpenAI และ Anthropic ได้โดยตรง ซึ่งช่วยเพิ่มขดีความสามารถของ Snowflake ในฐานะแพลตฟอร์มศูนย์กลาง
สำหรับการวเิคราะห์ข้อมลูและการประยุกต์ใช้ AI ทาง CEO Sridhar Ramaswamy กำลังเร่งผลักดนัการพัฒนา AI ภายใน 
Snowflake โดยเนน้ให้แพลตฟอร์มของบริษัทเป็นตัวเลอืกสำคัญสำหรับองค์กรทีต่้องการผสาน AI เข้ากบัระบบขอ้มลูของ
ตนเอง 

- แมว้่าการขยายบริการ AI จะช่วยเสริมศักยภาพในการเตบิโตของ Snowflake แต่บริษทัยังคงเผชิญความทา้ทายในตลาดทีม่ี
การแข่งขันสูง Snowflake ตอ้งแขง่ขันกับยักษ์ใหญ่ด้านคลาวด์ เช่น Microsoft Azure, Google Cloud และ AWS ซึ่งต่างก็
พัฒนาแพลตฟอร์มขอ้มลูและ AI ของตนเอง นอกจากนี้ การใช้จ่ายด้าน AI ของลูกค้าองค์กรยังขึ้นอยู่กับภาวะเศรษฐกิจและ
งบประมาณด้านเทคโนโลยสีารสนเทศ 

   ฝ่ายกลยุทธ์ฯ มอง Snowflake กำลังก้าวขา้มจากการเป็นเพยีง Data Warehouse ไปสู่ AI-Driven Data Cloud ด้วยการ
พัฒนา Snowpark ควบคู่ไปกับการขยายความสามารถของแพลตฟอร์มให้รองรับ AI และ Machine Learning อยา่งเตม็
รูปแบบ Snowpark เป็นส่วนสำคญัที่ช่วยให้ Snowflake แตกตา่งจากคู่แข่ง โดยเปดิโอกาสให้ลูกค้าสามารถประมวลผลขอ้มลู 

 



 

 

และพฒันาโมเดล AI/ML ได้โดยตรงบนแพลตฟอร์ม ลดความซบัซอ้นของ Data Pipeline และช่วยให้ธุรกิจที่ไม่มีโครงสร้าง
พื้นฐานด้าน AI สามารถใช้งานไดอ้ย่างง่ายดาย 

- นอกจากนี้ การรวม Snowflake กับโมเดล AI ระดบัสูง เช่น OpenAI และ Anthropic ผ่าน Cortex ทำให้ลูกค้าเขา้ถึงเคร่ืองมอื 
AI ได้โดยไม่ตอ้งลงทนุพัฒนาเอง Snowflake ยังมุ่งขยายการวเิคราะห์ข้อมลูแบบเรียลไทม์ (Real-time Data Processing), 
การจัดการข้อมลูแบบ Unstructured และการพัฒนา AI Models บนระบบ Cloud-Native ซึ่งทั้งหมดนี้ช่วยเพิ่มความสามารถ
ในการแข่งขันของแพลตฟอร์ม ในขณะที่บริษัทเทคโนโลยีรายใหญ ่เช่น Microsoft Azure, AWS และ Google Cloud กำลังแข่งขัน
กันอยา่งหนัก การที่ Snowflake ปรับตัวโดยการผสาน AI อยา่งลกึซึ้งอาจเปน็จุดเปลี่ยนสำคัญ 

- Snowflake ไม่ไดเ้พียงแคเ่พิ่ม AI เข้าไปในแพลตฟอร์ม แต่กำลังสร้างระบบนิเวศ (Ecosystem) ที่ทำให้ AI และ Data Analytics 
ทำงานร่วมกันไดอ้ยา่งไร้รอยตอ่ หากบริษัทสามารถขยายฐานลูกค้าองค์กรที่ใช้ AI ได้ตอ่เนื่องและรกัษาความไดเ้ปรียบด้าน
นวัตกรรม จะทำให้ Snowflake มศัีกยภาพในการเติบโตอย่างแข็งแกร่งในระยะยาว 

   ความเสี่ยงทีต่้องระวัง 1) การแข่งขันที่รุนแรงข้ึน 2) การนำ AI ไปปรับใช้ที่ช้า 3) ความไม่แนน่อนทางเศรษฐกิจ 

 

   Norwegian Cruise Line (NCLH US) -5.25% หลังบริษัทคาดการณ์ EPS ในปี 2025 ต่ำกว่าที่ตลาดคาด ขณะทีบ่ริษัท
รายงานผลประกอบการไตรมาส 4 ออกมาสูงกวา่คาด 

- บริษัทเปิดเผยรายได้รวมที่ $2.11 พันล้าน +6.2% YoY (สูงกว่าตลาดคาด 0.3%) ขณะที ่EPS อยู่ที่ $0.26 +244% YoY 
(สูงกว่าตลาดคาด 139%) 

- ภายใต้กลยทุธ์ “Charting the Course” บริษัทเดนิหน้าพัฒนาแบรนด์และเปิดตวันวัตกรรมใหม่ๆ  สำหรับประสบการณ์ของ
ลูกค้า พร้อมทั้งขยายกองเรือและโครงสร้างพื้นฐาน โดย Harry Sommer ซึ่งเป็น CEO ไดเ้นน้ย้ำถึงความเปลี่ยนแปลงของบริษัท 
โดยหนึ่งในโครงการสำคัญคือการสร้างท่าเรือที่ Great Stirrup Cay 

- ข้อมูลจากแพลตฟอร์ม IndexBox ช้ีให้เห็นว่า Norwegian Cruise Line ฟืน้ตวัอย่างแข็งแกร่งในช่วงไม่กี่ปีที่ผ่านมา แม้จะ
เผชิญความท้าทายจากวิกฤตโควิด-19 โดยบริษัทมอีัตราการเติบโตของรายได้เฉลี่ยต่อปทีี่ 39.9% ในช่วงสองปีที่ผ่านมา 
สะทอ้นถึงอปุสงค์ทีเ่พิ่มขึน้ตอ่บรกิารล่องเรอืของบริษัท 

- อย่างไรก็ตาม บริษัทคาดการณ์ EPS ในปี 2025 อยู่ที่ $2.05 (ต่ำกว่าตลาดคาดที่ $2.08) 

Source: Bloomberg, Reuters, CNBC, Investing, Seeking Alpha, Infoquest, Ryt9, ASPS Global Strategy 


